	Паспорт проекта



	Наименование проекта 
	Определение зарубежных рынков сбыта продукции компании

	Название компании (ИНН)
	Компания А

	Страна реализации проекта
	Страна Х

	Иностранный партнер (если есть)
	

	Цель проекта
	Выход компании на внешний рынок с экспортным проектом 

	Основные события (вехи) проекта
	1. Проведение маркетингового исследования по перспективам поставок в зарубежные страны;

2. Выбор потенциальных партнеров.

	Ожидаемые меры поддержки со стороны торгпредства в реализации проекта
	1. Анализ состояния рынка и подготовка справочной информации;
2. Распространение сведений о проекте среди деловых ассоциаций страны пребывания;
3. Отбор потенциальных партнеров;

4. Организация первичных переговоров.

	Срок реализации проекта
	

	Оценочная стоимость проекта 
	

	Ответственные лица
и их контактные данные:
	 

	от компании
	И.И. Иванов, Директор 

	от Торгпредства России
	Торговые представители Российской Федерации в иностранных государствах

	от департамента, осуществляющего руководство деятельностью торгпредств
	Клепикова Наталья Александровна, начальник отдела координации МПК, страновых планов действий и деятельности торговых представительств Департамента координации, развития и регулирования внешнеэкономической деятельности

(495) 951-26-39    KlepikovaNA@economy.gov.ru

	от администрации субъекта Российской Федерации 
	


